Umsatz mit Biichern

Shop & Gastronomie

Kraftstoff flir den Kopf

Biicher sind nicht automatisch die Renner im Shop. Erst das richtige Konzept und die richtige
Prasentation machen sie zum guten Geschaft — auch in der Tankstelle.

iicher sind - allen Un-
kenrufen zum Trotz
— immer in Mode. Und das
Buch verliert auch nicht an
das Internet, es profitiert von
ihm. Biicher fiir rund 9,6 Mil-
liarden Euro wurden 2007 in
Deutschland verkauft: Das ist
ein Plus von 3,4 Prozent.
Allerdings: Wihrend der
typische Leser frither im
Buchhandel und erst nach ein-
gehender Beratung oder der
Lektiire eines Probekapitels
kaufte, sind Biicher heute zum
»Mitnahmeartikel“ geworden:
»Der Buchtitel klingt interes-
sant — den nehm’ ich mit!*
Das ,Lesen im Vorbeige-
hen® ist eine
Chance fir
den Tank-
stellenshop,

ESTSELLER

welche immer mehr Betreiber
nutzen. Schon an vielen Stati-
onen wird neben Kraftstoff fiirs
Auto auch Lesestoff getankt.
Kein Wunder: Alt-Kanzler
Helmut Schmidt bezeichne-
te Biicher einmal als ,geistige
Tankstellen®. Und er liegt damit
durchaus richtig. Als immer
wichtiger werdender Nahver-
sorger gewinnt die Tankstelle
auch an Bedeutung fur die
»geistige Nahrung® Buch.

Konzentration

auf die Bestseller

Der Wettbewerb im Buchge-
schift ist hiirter geworden. Vor
allem durch Online-Verkiufer
und Zeitungsverlage geraten
kleine Sortimentsbuchhand-
lungen in die Klemme. An-
ders die Tankstellenshops mit
Buchangebot. Sie kénnen
sich auf die Renner unter
den Titeln konzentrieren,
von ihnen erwartet der
Kiufer keine Exoten und
Bestellen ist auch eher
selten. Was zdhlt, ist das
schnelle und bequeme
Lesevergniigen. Daher rit
Cuno Goétz von Olenhus-
en von der Firma Hanne-
cke Display Systems dazu,
sich auf die Bestseller zu
konzentrieren, iiber die
jeder spricht. Das sorgt fiir
schnellen Absatz und stei-
gert die Chance auf gute

Die,Biicher-Gondel” Top 15
macht die Tankstelle zum
kleinen Buchladen.

Gewinne. Zwar ,drehen sich
auch sichere Renner unter den
Biichern vielleicht nicht so
schnell wie Chips oder Cola,
aber von jedem Buch bleibt
eben auch ordentlich was beim
Hindler hangen.*

Um so wichtiger ist die
Prisentation des Angebots,
passend zur Grofle und den
Typ des Shops. Nur so kénnen
Umsatz und Rendite auf die
verfiigbare Fliche abgestimmt
werden.

Hannecke Display Systems
ist mit iiber 30 Jahren Erfah-
rung ein Spezialist fiir das De-
sign und die Herstellung von
Displays und Verkaufsmabeln
speziell fir Biicher, Die Firma
steht fiir die Drehsdulen, an
denen sich im Wortsinn der
Umsatz beispielsweise mit
HB-Bildatlanten oder Reise-
fithrern dreht.

Vor diesem Hintergrund
entstanden jetzt fiir Taschen-
biicher drei weitere Lasungen:

Anzeige
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Als Buchmobil fiir kleine Ver-
kaufsstellen empfiehlt sich das
»Bestseller Mobil Top 107 das
schnell und einfach zu fahren
und somit héchst flexibel ein-
setzbar ist. Es fasst bis zu 112
Taschenbiicher, 16 Titel sind
gleichzeitig sichtbar. Das ,,Dis-
play Top 15% ermdglicht die
zweiseitige Prisentation mit
frontaler Titelansicht der aktu-

BESTSELLER

16 Titelcover auf einen Blick: Das
rollbare Display Mobil Top 10 ist
ideal fiir kleine Shops.

ellen Top 15 im Taschenbuch-
bereich zur einen Seite und
weitere populdre Buchtitel auf
der anderen. Das Prisentati-
onsmobel fasst insgesamt etwa
240 Biicher.

Ein Mittelmgbel - be-
sonders fiir den Gastro- und
Shopbereich — ist die ,Ver-
kaufsgondel Topl5“ Auch
bei diesem Maébel werden
Bestseller frontal in Titelan-
sicht in Verbindung mit einer
Auswahl populirer Buchtitel
gezeigt. Die Gondel fasst 240
Biicher, von 30 sind Titel und
Riicken lesbar. Alle Spezial-
regale und Displays passen in
alle géngigen Standardregal-
systeme.

JWir sind Profis fiir die
Prisentation der Biicher - der
einzelne Shopbetreiber sollte
sich bei der Auswahl seiner
Buchtitel ebentalls auf Pro-
fis verlassen®, rit Cuno Gétz
von Olenhusen. Der Prisen-
tationsexperte rit den Shop-
betreibern daher, sich auf Buch-
messen oder direkt bei den Ver-
lagen zu informieren. '
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